Psychologie presvédcivych prezentaci l.: Konec PowerPointu, jak
jej zname

Lektor: Ing. Vit ProkUpek

Délka trvani: 8 hodin

Anotace:

Generadlni feditelé prednich svétovych firem uz to zacinaji pomalu chdpat. Jeff Bezos
(Amazon), Mark Zuckerberk (Facebook), Marissa Mayer (Yahoo), Steve Ballmer
(Microsoft), Alan Mullaly (Ford)... Steve Jobs to pochopil uz dfive... V nasi krdsné zemi to
chape zatim malokdo. A co Vy? Jaké jsou Vase prezentace? Jaky maji dopad na
publikum, jak jsou presvédcivé? A jaké byste je chtéli mit? Tento kurz Vas nauci pomoci
slov a obrazkd vypravét presvédcivé pribéhy. A odnauci Vs prezentovat tak, jak jste to
délali dosud. :-)

U¢astnici si na kurz pfinesou ukazku vlastni prezentace v MS PowerPoint (nepovinné) v
délce 10 - 20 minut. Neni tfeba tvofit novou prezentaci pro ucely kurzu, mizZete vyuzit
zkracenou verzi nékteré ze svych drivéjsich prednasek/prezentaci.

Obsah kurzu:

- prezentace a psychologie vnimani - co u publika funguje a co ne, nejnovéjsi poznatky
neurovédy o prezentovani

- nejnovéjsi trendy v pfipravé a predvadéni prezentaci, co je jen mdda a co skutecné
zabira

- ucinné triky pro MS PowerPoint, které zvysi dopad vasi prezentace

- role PowerPointu a design prezentace

- jak strukturovat prezentaci, o ¢em se obvykle nevi a recnici na to zapominaji

- inspirace - ucte se od prednich svétovych re¢nikt (ukazky Spickovych prezentacis
rozborem)

- vyuziti neverbalni komunikace, vhodna a nevhodna gesta pro konkrétni situace

- zvladani obtiznych posluchaci

- nejCastéjsi chyby pfri prezentacich a jak se jim vyhnout

- ndcvik prezentacnich dovednosti a rozbor
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